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 姓名：

 年    龄：24岁                           
 电    话： 
 政治面貌：党员
 现居：xx省xx市
 邮箱：173jl.com
 籍贯：xx省xx市

教育背景
2008.9-2012.6            xx工商学院                 市场营销专业（本科）
主修课程：商业经济学、管理学、市场营销学、消费心理学、市场调查、市场预测、公共关系、商务谈判、推销原理与方法、市场信息学、现代广告学、广告策划、国际贸易理论与实务、市场营销策划、新产品开发管理等

专业技能

擅长快速消费品（食品、饮料、化妆品）的加盟招商工作，有2年以上品牌招商加盟经验，同时具有品牌连锁管理经验，具备较好的市场洞察力和谈判技巧，有较强的文字功底，较快的汉字、数字输入能力，擅长有意向客户的接待、洽谈、签订工作。

工作经验
20XX年X月—20XX年X月      XX医疗器械公司        销售代表
负责公司产品在北京、天津、山西等地区的销售，制订季度销售计划，拓展客户群并保持良好合作关系，跟踪销售情况，完成预计销售目标
 
20XX年X月—20XX年X月      XX电子技术公司        见习销售经理
负责本部销售计划的制订与执行，及时收集销售情况并反馈给销售总部，组织部门销售人员的培训学习，拓展客户群，完成预计销售目标

2009.05 一 2012.04          xx集团         业务员—销售主管—部门副经理
2009年，xx集团威海宝滩旅游发展有限公司（xxx新区分部），任职为市场部业务员，主要工作是开发市场、派单，超市定点咨询；

2010年，集团成立叶盛房地产营销有限公司，本人担任xxx分公司销售部门主管，主要工作是业务员的日程安排、客户资源整合、约访、登门拜访、客户现场考察安排与维护；

2011年，叶盛房地产营销有限公司开发xx省市场，本人担任江苏省昆山市分部部门副经理，负责销售的项目有威海洲际旅游度假区、威海万国城、江苏宿迁华夏酒都商贸城、常州香格里拉别墅等。
按工作职能分类，本人负责的行政管理类工作有：
协助部门经理处理一些日常工作、配合集团行政制度的执行、办公室的管理；
部门人员招聘、员工考核、内部关系的协调；
收集客户意见并作及时处理、老客户的维护、协调与客户的关系。
市场销售推广类工作：
做好市场分析、激发团队有针对性开拓市场，历练团队的业务商谈经验，争取客户认同；
对公司所有项目的跟进，与老客户进行项目进展全面的沟通、增强客户对我公司发展的信心；
对销售部人员进行必要的培训。

自我评价
专业知识的学习以及多年的工作实践，使我积累了丰富的工作经验，并取得了优秀的销售业绩。另外我还从事过部门员工的培训工作，具有一定管理工作经验。我本人性格开朗，积极向上，乐于与人沟通，喜欢迎接新的挑战。 

xx年大型房地产公司销售经验，已积累一定的客户资源；
逻辑思维敏捷清晰，为人处事成熟稳重，具有强烈的创新意识；
有良好的全局观，高度的工作责任心，良好的团队合作能力、执行力与表达能力。
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