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工作经历


***公司    个人贷款部 客户经理 


1.通过电话及室外宣传及各种方式开发寻找客户；【173个人简历 � HYPERLINK "http://www.173jL.com" �www.173jL.com�】


2.目标群体中质量客户的关系维护，二次开发；


3.维护公司利益； 


4.制定销售计划，完成每月业务量；


5.与同业人员的相互沟通，得到更广更直接的工作效率。





xx聚众网络科技有限公司    销售部 业务拓展主管/经理 


主要职责：参与公司制定具体的销售计划和进行销售预测.组织与管理销售团队实现公司产品销售目标.控制销售预算、销售范围和销售目标的平衡发展.激励、支持与考核销售人员.发展与协调公司同经销商和代理商之间的关系.收集市场信息，并反馈到公司的各个部门.参与制定和改进公司的销售政策，使公司产品不断适应市场的变化.参与招募和培训新的销售人员。





xx科技有限公司   销售部 商务经理 


主要职责：公司企业网站建设及网站推广业务；平时搜集客户资料，打电话与客户取得联系，预约客户；据客户公司性质，产品等具体情况给客户制定推广方案并与客户建立长久的合作关系。


 


 自我评价


本人在工作岗位中对待工作专注，认真塌实,有责任心,有强烈的事业心,敏锐的市场洞察力和丰富的市场开拓经验.具有丰富的团队.组织.管理和协调能力.知识广泛 更新快，学习能力强.并且具有丰富的社会经验和终端客户资源!我的实力证明我的能力。








PERSONAL   RESUME














