




求职意向： 酒店管理
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工作经历





 ***信用卡中心                  销售代表 


负责银行信用卡新客户的开发工作，【173简历网 � HYPERLINK "http://www.173jL.com" �www.173jL.com�】


制定本小组的业务销售计划，并激励小组成员保质保量的完成任务


负责处理小组成员在工作中遇到的各种问题，协助部门经理进行日常的管理工作


善于收集小组成员在日常工作的相关疑问和问题，与部门经理一起组织定期培训�


光大银行                       大堂经理 


理财产品销售员的工作，熟悉和了解光大银行所有的银行理财类产品的特点，有丰富的营销经验和技巧，为客户提供一些合理的 理财建议，并得到客户的认同


在光大银行东城支行还从事大堂经理职务，熟悉银行业务，能够维护银行秩序，能够和各类客户进行良好的沟通，并得到客户的好评


每周定期参加光大银行的金融知识培训，对金融市场情况有一定的了解


参加光大银行理财销售资格认证，并以优异成绩通过考核� 


光大银行                       大堂经理 


理财产品销售员的工作，熟悉和了解光大银行所有的银行理财类产品的特点，有丰富的营销经验和技巧，为客户提供一些合理的 理财建议，并得到客户的认同


在光大银行东城支行还从事大堂经理职务，熟悉银行业务，能够维护银行秩序，能够和各类客户进行良好的沟通，并得到客户的好评


每周定期参加光大银行的金融知识培训，对金融市场情况有一定的了解


参加光大银行理财销售资格认证，并以优异成绩通过考核� 


自我评价


心态开放，善于自我调节，视野开阔，易接受新知识，认识新事物快，拥有较强的学习能力，能快速适应各种工作环境，兴趣爱好广泛，积极参与各类活动，独立生活能力强，同时富于团队精神，富有责任感，做事仔细认真。拥有丰富的金融和保险业知识，善于与各类人群交际，有丰富的营销经验。



























