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姓　　名：  魏先生             性　　别：  男  
婚姻状况：  已婚               民　　族：  汉族  
户　　籍：  陕西-西安          年　　龄：  30  
现所在地：  广东-深圳          身　　高：  170cm  
希望地区：  四川、 云南、 广东、 江西、 湖北  
希望岗位：  销售类-管理/商务-销售主管
销售类-管理/商务-渠道主管
销售类-管理/商务-区域销售经理  
寻求职位：  
待遇要求：  可面议  要求提供住宿  
最快到岗：  随时到岗  
     
教育经历 
 2002-09 ～ 2005-07 西北大学 计算机网络 大专   
工作经验至今6年0月工作经验，曾在4家公司工作 
 ***公司名称 （2010-07 ～ 2011-08）  
 公司性质：  私营企业 行业类别：  电力、电气、水利 
 担任职位：  大区经理  岗位类别：  其他相关职位 
 工作描述：  所辖区域市场的全面拓展，组织实施营销推广计划，完成区域的销售目标和利润目标，以及培养与管理销售团队。 
1：负责管辖区域代理商的开拓。 
2：负责对经销商销量跟踪，协助代理商提高销量。 
3：准确了解当地市场销售信息，建立客户档案。 
4：负责管辖区域的客户来访接待工作。 
5：加强对总代理体验店的管理，已经经销商专卖店，专卖区，专卖墙，专卖柜的制作，验收及管理工作。 
6：收集竞争对手的信息，及时象公司汇报。 
7：定期对终端业务人员进行培训，建立一支高素质，高效的销售队伍。 
8：组织管辖区域的经销商会议，以及管辖区域的推广活动。 
 
 ***公司名称 （2009-07 ～ 2010-06）  
 公司性质：  国有企业 行业类别：  电子、微电子技术、集成电路 
 担任职位：  大区经理  岗位类别：  
 工作描述：  公司主营产品：LED户外灯具与LED室内灯具
1负责区域市场品牌建设和市场推广，空白市场的开发（从市场调查、初步客户拜访到意向客户的选定，终端产品管理、具体制定和实施区域性的市场发展策略，）；、
2．显性渠道经销商和工程经销商的开发,适当协助其工程项目的跟进与销售
3．挖掘当地市政公司，设计院，路灯管理所及照明工程公司（重点找有承包资质的照明工程公司）等潜在客户
3.区域市场信息收集、分析与反馈，针对市场信息应对方案的制定实施
4．挖掘当地市政公司，设计院，路灯管理所及照明工程公司（重点找有承包资质的照明工程公司）等潜在客户 
 
 ***公司名称 （2006-12 ～ 2009-6）  
 公司性质：  行业类别：  
 担任职位：  省区经理  岗位类别：  
 工作描述：  1.完成营销部下达总体业绩目标。
2．业务员的工作的指导及管理
3．搜集市场信息，根据信息跟物流商一起制度工作计划。
4． 负责对经销商的销售跟踪，协助经销商提高终端销量。
5．对空白市场进行开拓及对销售不畅的市场提出整改意见
6．查处区域代理商越区窜货行为，加强对终端市场维护工作等。
7.导购的培训以及制定促销计划 
 
 ***公司名称 （2005-7 ～ 2006-11）  
 公司性质：  行业类别：  电子、微电子技术、集成电路 
 担任职位：  区域主管  岗位类别：  
 工作描述：  1．在上级领导的指导下，主动组织业务开拓。
2．参与、协助上级领导制定部门的销售任务指标、计划与策略，以及制定销售的有关规章制度和工作规范，并协助组织实施。
　3．做好客户管理工作（如，搜集和分析市场及客户信息，定期向领导提供分析报告；定期拜访客户，做好客户访谈记录，及时发现问题、解决问题；收集客户资料，建立客户档案；与相关部门及时沟通，做好售后服务，及时处理客户投诉，与客户保持长期合作关系）。
　4．做好销售管理工作（如，完成辖区销售计划包括销售、回款、新业务等各项指标；参与业务谈判，拟定辖区的购销合同；制定并实施客户拜访计划）。 
 离职原因：  个人原因 

技能专长 
 专业职称：  
 计算机水平：  初级  
 计算机详细技能：  能熟练使用一般的办公软件 
 技能专长：  照明行业5年经验，具备很强的终端销售及渠道维护、开发/跟进项目工程能力

 
自身情况 
 自我评价：  属于学习、实干型职员，工作认真负责、善于创新、敢于迎接挑战、敢于承担责任；有较充沛的精力投入工作、富有工作激情、乐业敬业、强调团队精神，具备优秀职业经理人的素质和水准。有5年照明行业经验，终端销售及渠道维护、开发/跟进项目工程经验，具有较强的销售能力喜欢具有挑战性的工作，能够最大限度承受工作压力

