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个人信息
姓名：XXX　
E-mail：XXXXXXXXXX 　
联系电话：XXXXXXX
地址：XX市XXX区XXXX路XXXX号


工作经验
1996年8月——现在　　　XXXXX（跨国）食品公司

职责：
主要负责餐饮销售渠道，与终端客户直接谈判、服务，如星级酒店、航空公司、批发市场、中餐厅、快餐店、集团购买等。完成公司规定的每个销售渠道的产品渗透及产品显现度与经销商及客户保持密切联系，集开发、转换、服务于一体负责销售公司15种行业品牌产品带领销售队伍及经销商开发新的销售渠道管理五省区销售队伍，达成公司目标掌握市场最新动态，配合市场部转换竞争品牌


工作业绩：
1996.3-1998.6负责管理北京市的销售队伍及经销商开发
1998.6至今负责五省区的销售管理
2000年销售业绩是1999年的200%
2000年销售增长幅度为公司内部全国最高
重点客户如XXX航空公司、XXXX饭店、凯悦饭店为公司内部全国使用品种最全的典范渠道之一
销售队伍由最初的5人增加到11人
区域经销商由原有的3家发展到10家

教育背景

1994年9月——1998年7月　　　天津理工学院　　　经济管理　　　本科

职业特长和技能

有丰富的行业销售经验
某全球著名跨国食品公司5年工作经历
3年管理经验
对客户的需求有耐心而且有敏锐的感觉


