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   个人资料

　　姓 名：###

　　性 别：男

　　民 族：汉 族

籍 贯：173简历网【173jL.com】
出生日期：991.7

　　婚姻状况：否

　　到岗时间：随时

联系电话：

邮 箱：173jL.com

   求职意向

汽车营销;汽车精品销售;相关的汽车行业工作

   获奖情况

　　在校获得国家励志奖学金、优秀班干、学业奖学金、学校数学竞赛三等奖、汽车爱 好者协会优秀干部、羽毛球比赛二等奖、篮球赛一等奖等奖励

教育背景

毕业院校：xx应用工程职业学院

专 业：汽车应用

学 历：大专

主修课程

机械制图、底盘维修、汽车电器设备维修、汽车故障诊断与排除、汽车检测诊断技术、汽车英语、旧车鉴定与评估、发动机维修汽车构造、汽车空调、工程力学、4S店管理

个人技能

 1：熟练掌握电子学、Proe制图软件。

 2：熟练掌握机械设计。

 3：熟练的交际英语

工作经历

国际汽车车会有限公司
工作描述：全职销售顾问 主要负责东风雪铁龙整车及精品销售，维系保有客户并处理相关客户满意度等服务工作。

xx汽车销售服务有限公司[ 3 年4个月]
所属行业：汽车及零配件
销售部 汽车销售顾问
1. 日常接待来电咨询汽车销售情况的客户，详细记录电话咨询及展厅接触的客户信息，并对潜在客户保持追踪回访。
2. 接待4S店展厅来访客户，并根据客户需求，详细介绍车辆的性能、配置、价格及付款方式等购车事宜。
3. 推销汽车保险，汽车装饰用品以及汽车备件产品，增加公司利润。完成对已购车客户的交接和回访工作。积极与其他部门配合工作，提高客户忠诚度及客户满意度，维护公司形象。
汇报对象：销售经理 
 
xx投资咨询有限公司[ 2年11个月]
所属行业：贸易/进出口销售部 销售助理执行公司销售计划，进行客户拜访和销售工作，了解客户需求，建立并维护良好的客户关系，确保销售目标的达成；协助作好售后服务，提升客户满意度,向客户推广新产品等。
汇报对象：销售主管   

xx投资咨询有限公司[ 2年11个月]
所属行业：贸易/进出口销售部 销售助理执行公司销售计划，进行客户拜访和销售工作，了解客户需求，建立并维护良好的客户关系，确保销售目标的达成；协助作好售后服务，
自我评价

本人性格开朗、为人诚恳、乐观向上、兴趣广泛、拥有较强的组织能力和适应能力、并具有较强的管理策划与组织管理协调能力。在校期间曾系统的学习过相关专业的课程并多次利用课余时间到汽修厂和4S店实习，经过实习积累了一定的汽修和销售经验。在汽车销售中，能结合自身专业特点，给客户提供专业良好的介绍。在工作中，我能用最大的耐心，对客户提出的问题一一解答，并给出自己的一些建议，用专业素质和真诚的沟通打动客户购买的欲望。在以后的工作中，我会继续发挥自己的特长，并学习身边优秀的同事，及时发现并改正自身不足的地方。

本人诚实可信，勤奋好学，有吃苦耐劳的精神；良好的社交和谈判能力。有较强组织协调和沟通能力，自信自强，善于激励自己和鼓励他人向着目标奋斗，拥有良好的团队精神和领导能力；各种不同岗位的磨练使我积累了较多的职业技能和管理技巧，职业素养和心理素质也有很大的提升，能及时应对突发事件和危机处理，充分意识到团队合作的重要性，更加坚信机会是留给有准备的人。“心怀自信、诚挚之念”，期待着能成为贵公司的一员!
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