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基本信息

姓名：173简历网【173jL.com】       邮箱：

性别：                               年龄：

学历：                               毕业院校：

电话：                               薪资要求:


教育背景

毕业院校：XX大学                    专业：金融

主修课程：主修金融数学方向的课程，例如高等代数，数学分析，西方经济学，金融学，基础会计，运筹学等，打好扎实的数学基础，才能更好的学习金融。计算机方面也开设了相应的基础课程，例如操作系统，面向对象c++等，具备一定的计算机基础。

职业技能

精通计算机Word、Excel、PowerPoint等办公软件操作，熟悉FrontPage网页制作和SPSS 熟练；

获得证书： 会计从业资格证，英语CET-6,全国计算机3级、保险代理人资格证书
证券从业资格考试（基础知识+证券交易）、银行从业资格考试 

工作经历
 ***公司
所属行业：银行
信用卡中心 销售代表
主要职责：
1.负责银行信用卡新客户的开发工作;
2.担任项目组小组长，制定本小组的业务销售计划，并激励小组成员保质保量的完成任务;
3.负责处理小组成员在工作中遇到的各种问题，协助部门经理进行日常的管理工作;
4.善于收集小组成员在日常工作的相关疑问和问题，与部门经理一起组织定期 培训 。
光大银行
所属行业：银行
私人部 大堂经理
主要职责：
1.在光大银行东城支行主要从事银行理财产品销售员的工作，熟悉和了解光大银行所有的银行理财类产品的特点，有丰富的营销经验和技巧，能为客户提供一些合理的理财建议，并得到客户的认同;
2.在光大银行东城支行还从事大堂经理职务，熟悉银行业务，能够维护银行秩序，能够和各类客户进行良好的沟通，并得到客户的好评;
3.每周定期参加光大银行的金融知识 培训 ，对金融市场情况有一定的了解;
4.参加光大银行理财销售资格认证，并以优异成绩通过考核。

生命人寿保险股份有限公司
所属行业：金融/投资/证券
银代部 渠道/分销专员
主要职责：
1.熟悉和了解银行代理保险的各种;
2.负责在光大银行销售保险产品;
3.在保险公司工作的这段时间里，接受了多种 培训 ，尤其是金融类银行产品的营销培训，掌握了多种银行类产品的营销技巧。


自我评价

心态开放，善于自我调节，视野开阔，易接受新知识，认识新事物快，拥有较强的学习能力，能快速适应各种工作环境，兴趣爱好广泛，积极参与各类活动，独立生活能力强，同时富于团队精神，富有责任感，做事仔细认真。拥有丰富的金融和保险业知识，善于与各类人群交际，有丰富的营销经验。
本人性格开朗，为人正直，适应性强，责任心强，勤勉不懈，并具有良好的团队精神。作风优良、待人诚恳，人际关系良好，处事冷静稳健，能合理地统筹安排生活中的事务。自信、乐观，上级交给的任务能及时很好的完成，敢于面对高压力的工作环境，善于学习，能不断进行充实与完善自我知识结构体系。
姓名：          地址 :xx省xx市   邮箱 :173jl.com  电话 :12345678   学历：           求职：金融





















