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                        ------- 基 本 资 料 -------
    姓      名：173简历【173JL.com】性      别： 
　　学      历： 本科                          身      高： CM
　　籍      贯：                               年    龄： 　  

邮    箱：173jl.com　　      电    话：


　　                  ------- 技 能 专 长 -------
10年销售及客户服务工作，曾任分公司负责人，全权负责华南区业务工作4年。带销售团队7年。热爱销售，有丰富的客户服务经验及开发新客户的敏锐眼光。积累了多年的销售管理经验。爱岗敬业、责任心强。有独立组建、培训、管理整个业务团队的能力。
　　                
  　　            ------- 教 育 培 训 -------

毕业院校：XX财经大学                  最高学位：本科

专 业 一：市场营销

专 业 二：
起始年月
终止年月
学校（机构）
所学专业
获得证书
证书编号
                       ------- 工 作 经 历 ------

　　就职公司： xx视澜广告公司                           就职职位： 销售主管
　　工作描述： 此公司隶属中央电视台，是广告部下属三个广告公司之一。公司代理CCTV-8海外影视剧‘每日佳艺’和全国25个地方台的美国Discovery‘探索’电视栏目广告。本人在公司主要负责销售，并为自己的客户提供广告投放方案。2004年升为销售主管.有自己的客户数据库，工作出色，得到公司各领导的认可。工作期间，和央视各媒体及其代理广告公司建立了良好的关系。
　　

 就职公司： 广而告之国际广告公司深圳事业部                   就职职位： 区域销售经理

工作描述： 广而告之国际广告有限公司代理CCTV-1、2、4频道的十几档栏目,同时负责中央电视台稀缺资源的招商,如CCTV-1、2的公益广告《广而告之》；CCTV-1、2的《白天套播》；CCTV-1、2的《重大赛事》；还有春节联欢晚会的招商。本人在公司主要负责开发新客户，销售媒体。成绩突出,得到公司和同事的认可,06年3月任命为深圳事业部业务主管,全面负责整个深圳事业部的业务工作（包括人员招聘、培训上岗、业务开展、销售支持等等）.主要是华南五省的客户开发和维护.并协调事业部与总部各部门之间的关系及工作上的配合.2007年3月,提为深圳事业部业务副经理,2008年1月,提升为部门经理.

               ------- 自 我 评 价 -------
　　自我评价：  10年销售及客户服务工作，曾任分公司负责人，全权负责华南区业务工作4年。带销售团队7年。热爱销售，有丰富的客户服务经验及开发新客户的敏锐眼光。积累了多年的销售管理经验。爱岗敬业、责任心强。有独立组建、培训、管理整个业务团队的能力。

性格开朗，善于交际，对于工作认真负责，能吃苦耐劳，积极主动，善于团队合作,创意以及执行力具佳在媒体行业工作的4年多时间里对各种媒体的运行有一定的了解，也建立的不少的人脉关系。

专业知识的学习以及多年的工作实践，使我积累了丰富的工作经验，并取得了优秀的销售业绩。另外我还从事过部门员工的培训工作，具有一定管理工作经验。我本人性格开朗，积极向上，乐于与人沟通，喜欢迎接新的挑战。
本人工作一贯努力踏实，崇尚团队精神，敬业精神，有较好的人际关系，喜欢和善于合作，有很强的学习与适应能力，思维严谨，具有相当的技术水平和一定的管理经验

广告销售总监简历范文









